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I dati aggiornati di Cniencamere: chi esce dalla crisi hapuilavoratorie pin attivo di bilancio

Composizione negoziata da big

Siristrutturano leimprese maggiori. Suiltasso disuccesso

DI MARCELLO PoLLIO
e imprese piu struttura-
te e maggiormente di-
mensionate sfruttano
sempre di pit e meglio
la Composizione negoziata del-
la crisi d’impresa (Cnc, art. 12 e
ss del dlgs 14/2019). Infatti, le
aziende per le quali la Cnc si @
conclusa positivamente risulta-
no pit grandi di quelle che han-
no registrato un esito negativo,
sia in termini di lavoratori (53,4
contro 27,5in media) che di atti-
vo di bilancio (33 mln contro 9
mln in media). Secondo il nuovo
Osservatorio semestrale diffu-
soieri daUnioncamere, conida-
ti aggiornati della Cnc al 4 giu-
gno, molteplici potrebbero esse-
re i fattori che penalizzano le
piccole aziende: una minore cul-
tura finanziaria e della preven-
zione delle crisi, advisor meno
specializzati, assenza degli
“adeguati assetti”, non adegua-
ta attenzione degli intermedia-
rifinanziari nei riguardi dei pic-
coli debitori.

Perché con le piccole im-
presenon prende piede. Il do-
cumento di Unioncamere non lo
evidenzia, ma l'esperienza pro-
fessionale di chi & specializzato
da anche atto che i creditori di
imprese strutturate sono pit
pronti a sedersi ad untavoloe di-
scutere le soluzioni, mentre le
piccole imprese che hanno me-
no debiti e quindi meno interes-
sediffusonon trovano stesso cli-
ma per la composizione delle lo-
ro crisi. Secondo Unioncamere,
le imprese che portano a termi-
ne con successo la Cnc oltre ad
essere piti grandi, hanno affron-
tato la crisi dell'impresa in ma-
niera piu tempestiva., cosi ha
avuto esito favorevole il 30,5%
che risultava era in sofferenza
dal mese precedente alla pre-
sentazione dell’istanza, mentre
ha avuto esito negativo '11,5%
che era in difficolta economica
gia da 5 anni. Esaminando i da-
ti si scopre anche che lo stru-
mento & utilizzato da chi ha pit
dipendenti, con meno appeal
sulle piccole imprese. Si tratta
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di dati che incoraggiano il per-
corso stragiudiziale di gestione
anticipata delle crisi d'impresa
fuoridai tribunali, davantiall’e-
sperto della gamera di commer=
cio.
I dati dimostrano che la

Cncraddoppia. Al 4 giugno so-
no 905 le istanze di Cnc presen-
tate negli ultimi sei mesi, con
una crescita incrementale pit
che doppia rispetto al periodo
novembre 2024 a maggio 2025
(erano410) e dal suo avvio, risa-
lente al novembre 2021. Ad og-
gi, quindi le istanze complessi-
ve sono quasi 3.000. I casi disuc-
cesso sono 295 a maggio, 90 in
pil rispetto a novembre 2024
con una percentuale che corso
del I trimestre 2025 & pari al
22.5%. 11 maggior numero di
istanze proviene dalla Lombar-
dia (il 24% del totale), seguita
dal Lazio (10,5% del totale),
dall’Emilia-Romagna (10,1 %
del totale) e dal Veneto (9,1%
del totale). A livello settoriale,
emerge inoltre il maggior utiliz-
zo da parte delle imprese dei ser-
vizi e della manifattura. La comz
posizione negoziata ¢ maggior-
mente utilizzata dalle imprese
appartenenti ai servizi e della
manifattura. La maggior parte
delle chiusure positive si regi-
stra nelle regioni del settentrio-
ne (23,9%) rispetto a quelle del
Centro (17,4%) e del meridione
(17,9%). In crescita, comunque,
il tasso di successo nelle regioni
del Sud, passato dal 12,5%
(maggio 2024) al 17,9%. Secon-
do il presidente di Unioncame-
re, Andrea Prete, “La composi-
zione negoziata sta comincian-
do amostrare tutte le sue poten-
zialita, bisogna operare pero af-
finché anche le imprese pit pic-
cole possano cogliere maggior-
mente le opportunita fornite da
questo strumento. Occorre an-
che far crescere la cultura finan-
ziaria delle Pmi”. Una cultura
che il codice civile ha introdotto
con la modifica all’art. 2086 con
itribunali che iniziano a sanzio-
nare gli imprenditori che non si
attivano prontamente.
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